griss & partner

RECHTSANWALTE

RECHT IM EINKAUF/VERKAUF

= SO SCHLIESSEN SIE BESSER AB
= SO WICKELN SIE IHRE VERTRAGE ERFOLGREICH AB
= SO VERMEIDEN SIE VERTRAGSSTORUNGEN

Der Workshop wendet sich an:

B Ihre Mitarbeiter im allgemeinen Einkauf und Verkauf, strategischen Einkauf, Anlagen-,
Prototypen- und Entwicklungs- sowie Komponenteneinkauf und -verkauf, in der
Logistik und im Service

Bl die Mitarbeiter Ihrer Rechtsabteilung

Warum soll lhr Unternehmen buchen:

B Zurverfugungstellung von rechtlichem Basiswissen fur den Einkauf/Verkauf samt
Checklisten

B Workshop, maBgeschneidert auf die spezifischen Erfordernisse lhres Unternehmens

B Simulation der Verteidigung eigener Einkaufsbedingungen, Verkaufsbedingungen,
Vertragsformblatter und Vertrage

B Argumente zur Vermeidung/Abschwachung fremder Vertragsbedingungen,
fremder Vertragsformblatter und fremder Vertrage

B Impuls zur Implementierung des Vertragsmanagements und des
Risikomanagements in Ihren Einkaufsabteilungen und Verkaufsabteilungen

B Férderung informierter, routinierter, selbstbewusster und erfolgreicher Mitarbeiter

Ml sinnvolle, praktisch bewahrte Mitarbeiterfortbildung
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VWORKSHOP

RECHT IM EINKAUF/VERKAUF

Das bieten wir:

H Ubersichtliche, prézise
Informationen tber

> die Vorbereitung des
Vertragsabschlusses

> den Vertragsabschluss
samt Vertragsdesign
und vertragsjuristischem
Handwerkszeug

> Einbeziehung allgemeiner
Geschaftsbedingungen in Vertrage

> Gefahrenlbergang/
Zahlungsbedingungen und
INCOTERMS

> grenzlberschreitende
Einkaufe/Verkaufe

> Vertragsdurchfuhrung und
Vertragscontrolling

> Vertragsstdrungen

B Ca. 130-seitiges Skriptum
"Erste-Hilfe-Kasten - Recht im
Einkauf" bzw. "Erste-Hilfe-Kasten -
Recht im Verkauf" samt Checklisten
als Nachschlagewerk und praktische
Arbeitsanleitung fur den Alltag

B 12 Stunden (inklusive Pausen)
geballte Wissensvermittiung in
entspannter, geldster Atmosphére
(1 2 Workshop-Tage)

Methodik:

B Basisinformationen

B geflUhrte Gruppenarbeiten
B Diskussion

B Brainstorming fur die Umsetzung
von Erkenntnissen/Aktivitaten/Zielen
im Unternehmen

Termine / Veranstaltungsort:

B Flexibel, nach Ihren Vorstellungen

Weitere Information / Anmeldung:

RA Dr. Edwin Méachler
Tel. 0316 - 830304
Fax 0316 - 838117
e.maechler@griss.at

Die Vortragenden:

RA Dr. Christiane Loidl J.D. LL.M.

Dr. iur. 1980, LL.M. New York University
1982, J.D. University of Wisconsin
1988, Rechtsanwalt in New York seit
1983, in Wisconsin seit 1988 und in
Osterreich seit 2002.

Dr. Christiane Loidl verwendet ihre
Erfahrung als in- und auslandische
Rechtsanwaltin, um &sterreichische
Unternehmen auch im Ausland zu
beraten und zu unterstitzen.

RA Dr. Edwin Machler

Dr. Edwin Machler, Mag. iur. 1985,

Dr. iur. 1990, Exportkaufmann Karl-
Franzens-Universitat Graz 1987,
Rechtsanwalt in Osterreich seit 1992.

Dr. Edwin Mé&chler ist DER
Prozessanwalt fur Wirtschaftsstreit-
und Berufshaftpflichtsachen und
weist jahrelange Vortragserfahrung
bei Unternehmen, Kongressen

und im Rahmen der Ausbildung

des Rechtsanwaltnachwuchses

auf (vornehmlich Vertrags- und
Risikomanagement, Behebung von
Vertragsstoérungen).
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